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La empresa Repulsados Valenzuela, de Cabra
con nuevos y originales modelos y abre nueva

A.G.
JAEN. La empresa Repulsados Va-
lenzuela SL nace en 1992 en la loca-
lidad jienense de Cabra de Santo
Cristo. Y lo hace de 1a mano de un
proyecto familiar encabezado por
José Maria Valenzuela, después de
un viaje que duré varios afios a tie-
rras catalanas, donde emigré parte
de la familia para regresar tras una
década alalocalidad que les vio na-
cer en Sierra Médgina con la idea de
emprender su propio negocio.

En estos 25 aiios, la empresa «ha

atravesado por varias etapas y ha so-
brevivido a varias crisis», nos dice
el actual responsable de la sociedad.
Tras su apertura en 1992, casi como
tinica fabrica de limparas de la pro-
vincia, la empresa vivio la época de
expansion del sector de la construc-
cion, en el que llegé a contar con
hasta un decena de trabajadores para
poder servir Jos armazones de las
limparas de metal que demandaban
fabricantes de ambito nacional des-
de Sevilla a Barcelona, pasando por
Cérdoba, Murcia o Valencia.

«Nosotros fabricibamos nuestros
propios modelos o los que nos de-
mandaba el cliente, aunque sélo ha-
ciamos el armazon metilico de I2
limpara, ni pantallas ni otros ele-
mentos», Nos cuenta José Maria Va-
lenzuela. Cuando la burbuja de la
construccion se desinflg, «tuvimos
que reconvertimos porque muchos
de nuestros clientes cerraron y nos
quedamos sin mercado. Tuvimos
que ir despidiendo trabajadores para
poder sobrevivim, dice.

En laactualidad, la sociedad con-
tintia en sus antiguas instalaciones,
en el centro de Cabra de Santo Cris-
to, en dos naves industriales de unos
500 metros cuadrados, y se encuen-
tra en pleno proceso de reinvencion,
«como el Ave Fénix, resurgimos de
nuestras propias cenizas, enuna
etapaen laque Repulsados Valen-
zuela sigue manteniendo su activi-
dad originaria, Ia fabricacién de Jam-
paras metilicas, pero diversifican-
do sus productos al sector de Ics tro-
feos originales con base en el olivo,
y completando el proceso delafa-
bricacién con el de la comercializa-
cién directa al consumidor final.

«Despusés de la caida del merca-
do con lacrisis de 2005», nos expli-
ca valenzuela, «decidimos renovar-
nos con nuevos quducros como los

trofeos, muy originales y exclusi-
vos, y terminar 12s limparas en nues-
rra instalaciones para poder vender-
las directamente al consumidor £i-
nalen lugar de trabajar para otras
empresas del sector”-
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Artesanal. José Maria Valenzuela muestra sus productos en la reciente muestra del Parque Natural de Sierra Mdgina, la ExpoHuelma, : oeat

No se trata de una produccién in-
dustrial. Tanto las limparas como
los trofeos que fabrica 12 empresa
parten de modelos con disefios ori-
ginales y exclusivos, con una gran
variedad de articulos, todos ellos
elaborados de forma artesanal y de-
corados a mano, lo que los hace ni-
cos en el mercado y les permite offe-
cer asus clientes piezas totalmen-
te personalizadas. Por eso, sefialaba
Valenzuela, la continuidad de la em-
presa dependeri de que alguien
aprenda y continie el oficio.

«Esta es la tinica via que nos deja
la competencia que nos llega de Chi-
na u otros paises, contra la que no
podemos competiz. Nosotros nos di-
rigimos a esos clientes que quieren
tener en sus casas un modelo exclu-
sivo, de calidad y totalmente hecho
de forma artesanal. Una limpara o

un detalle que sabe que nolovaa
ver en otros domicilios que visites,
explicaba el responsable de la em-
presa.

Renovarse o morir
En la actualidad la empresa se en-
cuentra en pleno proceso de reno-
vacién, tanto en el orden de fabri-
cacién como de estructura. eAntes
vendiamos las piezas de las limpa-
ras a otros fabricantes, a otras mar-
¢as que finalmente eran las que las
ponian en el mercado. Ahora de
nuestras instalaciones salen las lim-
paras totalmente terminadas y so-
mos nosotros los que las vendem
312 consxmg.;}orﬁnal através de tie:
s en toda 12 provincia; i
Valenzuela. g .exp?xca
Se trata n0 5010 de un cambio en

Luzdemagina.com es la
direccién de internet
donde laempresatendra
su propia tienda on line
para vender sus productos

12 tarea de fabricacig i
n, que ahorain-
cluye las g:nun‘nde tela uotros ac-
mwmn Jas 'hmm cuando an-
de mentalidad empresarial, pﬁe’;nl:
:gcnxedad «ahora tiene que contar
o ds: Propia red comercial y distri.
res p:lxa hacer llegar nuestros
. -Tmercado, o inchuso abrir
o Propia tienda on line, que
€5tamos hacien-
‘d‘:..pa‘tlﬂ vender nuestros produg-'

tosn, explicaba José Maria ValenZi®”
12 que, con 52 afios asegura enccl
trarse con la misma ilusién de hac®
25, cuando tras regresar desde Bar
celona a Cabra de Santo Cristode”
cidié montar la empresa.

«Tenemos que renovamos P
que el mercado no es el mismo g%
hace una o dos décadas y las emP’e
sas tenemos que ir a ese fitmo ¥
novando y abriendo nuevos A%
nos para mantenemos en pien 3% .
guraba, i

Ese nuevo camino como 3bA%Y
tes y vendedores directos 1 CO%%
midor final, segin explica valed
zuela, pasa por «darnos a corocs
promocionar los aspectos &¢
sividad y originalidad d¢ n¢
productos, y sobre todo, serG3F )
de montar una red comercit! 4%
llegue a todo el paiss.
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